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保定职业技术学院就业创业标兵——王宗超 

王宗超：把绿植营销搬到线上的创业青年 

王宗超：保定职业技术学院农林与生物工程系 2011 届园林技术专业毕业

生，2016 年 9 月份注册了“太广园艺”公司商标，现在保定市花卉市场经营鲜

花。 

 

走进王宗超的花店，最吸引我们的不是五颜六色的鲜花和插花儿的艺术，

而是悬在过道上的醒目的商标，“太广”两个艺术字在整个花市夺人眼目。给

花市做商标，这还是我们碰到的第一家。“太”，指事字，《广雅·释诂》曰：

太，大也。大到极处就是无限了。这个商标寄托着王宗超的理想，他希望自己

的太广园艺规模越来越大，经营种类越来越多，把绿色送到每一个人身边。同

时，他还希望自己的心量越来越大，能够包容万象，把这份事业一直做下去。 

诚敬师长，进德修业 

https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MzAxNzE1MDYwMw==&mid=2650328232&idx=1&sn=452221f9d97fea461a65e1dc5cf48959&mpshare=1&scene=1&srcid=1011I7YMC5I1T7FkuuE0fwLH&key=703ab09a9dfbc0dc3001ac80016195adfb3dd5e960b451d88cd5be37606ec19e5fb54ee4fc62062bc89a9440fe6a9719cd6ed78665a33af24a618c92543e9a577c46f3e8aee6684412d7c02ef67e54ad&ascene=14&uin=MTEzODgxNzg0MQ==&devicetype=Windows+XP&version=62060028&pass_ticket=RWo/9sAchmsOlMmVMIK9/R4qP8dzyb+n1+h9yewOGqMXKyfS3oboFIZVWCbXMMJL&winzoom=1##
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大学一入学，王宗超就选择了园林技术这个专业，直到现在还是做着自己

的专业，这也是一个潮流时尚的行业。 

宗超从小生活在书香门第。在他们家族中老师特别多，宗超非常敬佩这些

亲戚老师。他认为，长辈人生经验丰富，能够看得长远，从小他就特别敬重长

辈。填报志愿时，叔叔说环境养殖类将来会很有前景，他二话没说就填报了园

林技术专业，也因此受益。 

进入保定职业技术学院后，王宗超不仅刻苦学习，还加入了学校的文艺社

团，担任学院文艺部长，兼任班里的劳动委员。他在各个方面严格要求自己，

不盲从、不放逸，有主见，自制力强。 

王宗超的父亲一直做生意，家庭条件特别好。可是，王宗超却省吃俭用，

别的同学都穿名牌，他很少买新衣服，吃饭从不浪费，也不挑食。在校学习的

时候，王宗超是班主任的好助手，能歌善舞，周末或者各种节日的时候，他都

会负责组织各种文艺活动，周六日休息的时间，组织宿舍的同学去做兼职，赚

取生活费。学习期间曾获得学院创业大赛二等奖和二等奖学金，被评为优秀团

员、先进团干部、优秀班干部，并光荣地加入了中国共产党。 

丰富的大学生活历练了宗超的工作和学习能力，各种兼职更让他意识到赚

钱不易，无论将来做什么，扎实的专业技能和良好的道德必不可少。 

立足自身，明确方向 

大三实习的时候，王宗超被学校推荐到北京北方园林股份有限公司。在园

林行业，这个公司位列全国第一。王宗超非常珍惜这个工作机会，准备大干一

场。 

刚到公司，公司就派新来的实习生去山西的项目部。在工作现场，他虚心

学习，有时候还要晚上施工。王宗超的专业技能和工作态度很快得到公司的认

可，三个月后，单位进行大学生评比，与来自北京、山西、山东等名牌大学的

50 多名大学毕业的新员工比高低，王宗超取得了第二名的好成绩，工资也翻了

几番，超出了高学历的本科生，一下子就与公司签了 3 年的合同。 

在公司干了一年半，施工、绿化、土建，王宗超样样都干过。他觉得这些

似乎都不太适合自己，因为家庭经商的观念一直影响着他，所以，他决定放弃

自己心爱的园林施工专业。2014 年年初，王宗超辞去了工作。 
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回到保定的王宗超走上了创业之路。第一次做生意是做中介，向原来的朋

友供货，生意失败；第二次是承包县城的电梯广告，由于没有合伙人经验，赔

得血本不归。几次失利，王宗超总结失败的教训，转变了思想观念，认为还是

做实业更靠谱，投机取巧挣不到大钱。别人告诉他，做公司得注册。还不知道

经营什么的时候，他就先注册了公司，把基本能想到的经营品类都填了进去了。

于是，他的第一家公司——保定太广商贸有限公司成立了。 

到底要经营什么呢？他寻找着，思考着。一天，回到老家的工厂里，亲戚

们问他，院里的花叫什么？怎么养？瞬间，一个灵感涌上心头，他想，自己这

么多年的积累是园林行业，干嘛不干老本行呢？至此，公司经营方向落地，王

宗超的心也踏实了。 

顾客至上，终始不渝 

王宗超是一个说干就干的小伙子。接下来，他在保定东二环花卉市场租下

摊位，把自己仅有的 15000 元全部上了货。为了节省开支，刚开始的时候，宗

超骑着自行车去几公里之外的窑上村上货。批发商没见过他，每次进不了多少

货，一看就不是一个经商的，所以不给他批发价。到了市场，发现顾客要么一

问价格就走，要么就使劲压价。他开始怀疑自己进货的价格，一询问邻居才发

现他进货价就是其他商家的零售价，他的这批花肯定要赔钱甩卖了。 

在整个花卉市场，宗超算是最年轻的一个，没干过，经验不足。但他懂得

放低姿态，跟周围人打好关系，跟一些老摊主们学习。很快，邻居们带他上货、
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看货、摆货，跟市场打成了一片。调整好采购方案后，他咬牙买了辆二手三轮

车，也算鸟枪换炮了，宗超亲自骑着三轮上货、送货。生意也做得蒸蒸日上。 

    花卉市场虽然前景可观，但毕竟卖花的人很多。怎样才能在市场站稳脚

跟，得到长远发展？王宗超把经营理念放在了顾客上。在市场中，他率先提供

了免费配送服务，也最早开始了线上服务业务。 

 

为顾客着想，不一定所有的顾客都买单。挑剔苛刻刁钻的顾客啥时候都有，

宗超遇到过好几次。刚开始营业不久，一个朋友介绍了一单生意，20 盆绿萝，

要送到江城路那边，中午，宗超请邻居帮忙装好货物，手机导航骑着电动三轮

车去送货。对保定的路不很熟悉的他乐滋滋的，越走越觉得路途有些远了，心

想，第一单生意，总归心里高兴，终于到达了送货地点，没料到，顾客还要一

再砍价，还要求帮着打理、摆放，楼上楼下的折腾。宗超想，服务至上，忍者

点儿。顾客终于满意了，也快晚上了。大半天的时间，宗超没挣到钱。往回返

走到保百购物广场的时候，电动车没电了。本来累的脚都抬不动了，还要使劲

拉着三轮车往家赶，正好天又下起了小雨。他推着三轮车在雨中艰难的前行。

街旁，宗超落泪了，阵阵心酸涌上心头，这是何苦呢。这些困难不能跟家里说，

说了，生意梦就破灭了。他也经常遇到不讲理的顾客：有喝多了抢的，有趁乱

偷的，有自己养死了过来无理取闹的……花卉本来就是消耗品，订货一旦反悔，
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花卉就没办法第二次销售，给自己造成不小的损失。这一切宗超都忍过去了。

期间，也遇到了不少好心人的合作，都帮了他不少。 

宗超知恩图报，扩大经营，招贤纳士。他还劝说大学同学王大庆和朋友王

迪加入太广公司，一起为梦想奋斗。他们创新公司的经营方式，开始在线上销

售，说服美团、百度糯米等增加绿植，成为保定第一家线上经营绿植的门店。

之后，他们开通微信公众号、服务号、订阅号一起发力，打通手机有赞微商城。

网上还能经常接到不少订单，这也让很多同行刮目相看。进货、做产品、门店

摆放、线下配送、线上运营、售后服务……有人问，你到底还有什么不能做的？

王宗超会傻傻的笑两下，然后继续种花、配送、售后、运营接单。 

王宗超的经营理念带动了花卉市场的转型。然而，生意看上去红红火火，

实际上王宗超却赚不了多少钱。除去免费配送，他的好多后续服务也是不计费

的，很多人都建议他把服务费加到售价里面，可他就是不肯。他说：“自己宁

肯少赚点儿，也要让顾客满意。只要坚持做下去，一定会越来越好。” 

太广公司是王宗超的第一份事业，他像爱护自己的孩子一样爱惜它。他说：

“如果以后会考虑再投资一个利润好的生意，仍会用其利润来补充太广公司，

把这份事业永远坚定地做下去。” 


